
全国电子商务进农村综合示范项目

十二月电子商务进农村综合示范项目建设

进度及资金拨付进度

浮山县电商公共服务中心 2023 年 1 月 3 日

电子商务进农村综合示范项目各项目内容

建设进度

为有效推进电子商务进农村综合示范建设工作，根据浮

山县人民政府关于印发《浮山县电子商务进农村综合示范县

实施方案》的通知文件精神，立足浮山县县情按照因地制宜，

实事求是、创新工作的要求建设浮山县农村电商发展新模式，

为系统推进综合示范各项建设工作，提升综合示范水平，助

力浮山县乡村振兴，我公司本月开展了以下工作内容：

一、产销对接会·浮山县响水河镇敦曹村收购红薯



美好生活，民之所盼。人们对美好生活的不懈追求已成

为消费增长的动力源泉。今年全国政府工作报告提出，推动

线上线下消费深度融合，促进生活服务消费恢复，发展消费

新业态新模式。助农活动基于“兴趣电商”的新模式，为浮

山农特产品提供了别样的曝光与销售机会。浮山县电商公共

服务中心联合客商以市场价两倍价格收购，更给农民增收，

完成电子商务下农村项目的要求。

浮山县电商公共服务中心负责人王永军，职员邢浩棠、

陈景丽、张美淳；山西利硕电子商务有限责任公司总经理侯

一豆；抖音博主农家姑娘；安泽客商等一行人前往浮山县响

水河镇敦曹村农产品收购现场，进行收购事宜的商谈，客商

明确自己的要求后，进行挑选、称斤、装箱，最终收购红薯

4000-5000斤，每斤按市场价两倍收购。

电商助农活动携手新农人和中小商家，以丰富的乡村类

短视频和直播内容提升农特产品关注度，以专项扶助和培训

指导带动农货商家可持续发展，以长期规模化运营扶持助推

农民增收、农特产产业发展，成为乡村振兴的“助推器”。

促进传统农业向品牌农业升级，提高浮山农产品曝光度，为

农民增收，巩固脱贫，助力乡村振兴。





二、双十二“欢乐秒杀”直播活动

为深入贯彻落实习近平总书记“精准扶贫”思想和党的

十九大精神,按照中央和省、市、县推进精准扶贫、精准脱

贫工作的有关要求,抢抓“互联网+”新经济形态发展机遇,

扩大农产品上行的力度,着力提升我县电商氛围,提高我县

知名度和美誉度,加快电子商务与农村主导产业融合,提升

低收入农户和生产经营者的电子商务运用能力,帮助我县农

产品通过淘宝、微店、快手、抖音、小程序、新媒体等平台

渠道销售出去,促进当地优质农特产品的生产、加工、销售

和品牌化建设,提高低收入农户增收致富能力,奋力实现帮

扶提高收入目标，浮山县电商公共服务中心积极响应，2022



年12月12日，举办主题为“双十二欢乐秒杀”农特产品宣传

销售活动。

双十一刚刚过去，但是购物热情依旧未减，双十二同样

是历年各大电商举办产品促销之节日，浮山县电子商务公共

服务中心结合我县电商企业在淘宝、拼多多、抖音平台进行

电商直播带货助力农产品销售，抓住广大顾客双十二购物热

情的契机，结合外域知名主播、网红在抖音平台进行短视频

宣传曝光，切实提高浮山农特产品知名度、美誉度。



电商企业主播在抖音平台直播讲解，宣传展销我县农特

产品 5 个，其中包括康杰玫瑰酱、玫瑰酥饼、尧田原浆醋、

汉中洋沙棘汁、神山贡米产品。直播时长达到两个小时以上，

圆满完成此次双十二“欢乐秒杀”直播宣传营销活动任务。



三、浮山县槐埝北庄村小麦收购

为有效推进电子商务进农村综合示范建设工作，助力浮

山县乡村振兴，围绕服务“三农”，改善浮山县人民群众生

活水平，巩固脱贫攻坚成果和振兴乡村经济，立足浮山县县

情，按照因地制宜、实事求是、创新工作的要求建设浮山县

农村电商发展新模式，2022 年 12 月 20 日至 2023 年 1 月 3

日在浮山县农村电子商务公共服务中心的帮助下浮山县槐

埝乡北庄村脱贫户种植的小麦一售而空。

电子商务服务中心负责人到槐埝乡北庄村进行调研，通

过走访农户了解到村里面今年的小麦收成不错，但同时也让

农民头疼，苦于找不到销售渠道，只能零散着卖，既辛苦，

也卖不到好价钱，销售问题几乎要成为农户的一块儿“心病”。

浮山县农村电子商务公共服务中心负责人在下乡中了

解到这一情况后，第一时间找到了浮山县发展改革和科技商

务局领导，期盼着能解农户的“燃眉之急”。为此电商服务

中心工作人员结合企业自身独特的资源优势，发挥品牌号召

力，组织营销资源，深挖产品卖点，同浮山县瑞腾粮油有限

公司总经理对槐埝乡北庄村的小麦统一上门收购，不仅解决

了农户的销售难题，而且充足了市场供应，跑出助农增收“加

速度”。











2022 年 12 月 20 日至 2023 年 1 月 3 日去槐埝乡北庄村

收购 40 户脱贫户的小麦，共收购小麦 28 万余斤，高于市场

价收购，每斤 1.65 元收购，脱贫户收到小麦款 46 万余元。

经过网货加工中心深加工后以县域公共品牌浮山福地在线

上线下进行销售，按照每斤 9 元的价钱从京东、淘宝、拼多

多等电商平台销往全国各地。

四、浮山县“双旦快乐”直播活动

按照中央和省、市、县推进实施乡村振兴工作的有关要

求，持续加大强农惠农政策落实，全面深化农村改革，着力

在农业提质增效、农民致富增收，保障农产品供应并解决多

地滞销问题，扩大农产品上行的力度，着力提升浮山县的电

商氛围。2022 年 12 月 25 日-2023 年 1 月 2 日，浮山县电子

商务公共服务中心为扩大企业宣传力度，把浮山县当地特色

农副产品推向全国，精心打造了浮山县电商“双旦快乐”深

山品牌专场直播宣传营销活动。





深山品牌是浮山县神山土特产开发有限公司研发的品

牌，隶属深山品牌的有六款农产品：神山贡米、神山粉条、

神山精装核桃、神山梨枣、神山煎饼、神山杂粮。

主播为网友热情地介绍了深山品牌的六款产品，当主播

提到“神山贡米经农业部质量检验，被定为国家一级小米，

2005 年通过 ISO9001—2000 国际质量管理体系认证，2005

年 12 月 19 日获得全国名特优产品称号”时，纷纷在评论区

“竖”起了大拇指，夸赞浮山县“竟然有这么好的小米”，

加深了对神山小米的初印象，让深山品牌走进了广大顾客的

内心。

此次“双旦快乐”深山品牌专场直播活动，借圣诞、元

旦之名，吸引了顾客观看直播，让顾客深刻了解了浮山县深

山品牌产品的特色，扩大了浮山县区域农特产品深山品牌的

市场影响力，提高了消费者对农产品深山品牌的认知度和对

农产品深山品牌的好感度。

浮山县电商公共服务中心（发）



浮山县电子商务进农村综合示范项目资金拨付公示（2022 年 12 月）

项目名称 建设内容和要求

支持资金

额度（万

元）

目标

县级电商公共服务

中心、县乡村三级电

子商务服务站体系

建设

建设浮山县农村电子商务公共服务中心及

服务中心功能区，孵化入驻企业整合，建设

服务站点乡镇站点覆盖率 100%，村级站点

覆盖率达到 50%以上。建设网货加工中心，

注册浮山县公共服务品牌 1-2 个，召开宣传

推介会，建设“浮山县特产馆”，整合电商

企业实现网络销售，建设农产品质量溯源系

统，引入企业产品加入溯源体系。

686.5

公共服务中心统筹推进电商各项目服务板块和各

乡村电商服务站点，支持农村电商服务体系的改造

升级，整合资源，丰富经营内容，增强站点和公共

服务中心持续运营能力，完善电商服务体系。网货

研发、标准化、质检、溯源、集货、仓储、代发货、

售后服务等网货供应全链条服务。 通过网货加工

中心实现农村产品的分级、包装、预冷等初加工和

商品化预处理设施，完善产、供、销全链条服务。

培育农村电商创业

带头人

基础知识普及培训 3000 人次，视频拍摄、美工

（剪辑）、设计、宣传、营销等高端人才培训

200 人次，淘宝、京东、苏宁等微商、新媒体培

训，创业孵化 100 人次，购买培训相关设备

141

建立农村青年创业培训机制，针对有电商创 业需

求的农村青年提供增值培训，建立培训后 服务机

制，针对已培训人员跟踪服务，提供辅 导、孵化

等定向服务，详实记录培训对象和服 务内容，建



立，并定期统计从业及创业人员运 营情况， 培训

后就业、创业、增收效 果良好， 根据培训反馈提

升公共服务 中心服务水平 。

健全县乡村建三级

物流配送体系

建设县公共仓储物流配送中心功能分区，设

备设施采购,规划物流线路配送,开展浮山

县冷链物流配送，整合快递物流企业，开展

物流专业技能培训，开发建设智慧物流管理

系统。

220

整合浮山县县域仓储物流、快递，依托乡镇、村级

服务站功能，建立县乡村三级物流配送体系，推动

商流物流统仓共配，完善服务体系，降低物流成本，

提高配送时效，协力打通农村物流“最初一公里”

和“最后一公里”。

推动农村商贸流通

企业转型升级

开发浮山县商贸流通服务系统，农村电商服

务站进行数字化、连锁化改造提升，传统商

贸企业转型升级

90

开发 1套浮山县商贸流通服务系统，对不少于 10

个农村电商服务站进行数字化、连锁化改造提升，

不少于 2家传统商贸企业转型升级

推动产销对接常态

化

将浮山特色产品通过产销对接形式推广销

售，为本地企业提供推广销售渠道

电子商务促进农民增收明显，促进脱贫户增

收。

156

省级产销对接每年不低于 2次;市级产销对接每年

不低于 5次;县级产销对接每年不低于 20 次

电子商务促进农民增收明显，带动脱贫户增收 300

户以上，年户均增收 500 元以上。

合计 1293.5


